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Respira hondo, lo 
podrás lograr.
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Esta sesión tiene como único propósito 
ofrecer educación e información sobre 
temas legales relevantes que enfrenta la 
industria y no reemplaza el 
asesoramiento o la representación legal.

Aviso Legal:



POLÍTICA ANTITRUST
La Asociación de REALTORS® de MIAMI se adhiere a 
una estricta política de cumplimiento con las leyes 
antimonopolio federales y estatales. Como tal, 
cualquier discusión o actividad con posibles 
implicaciones antimonopolio, incluidas, entre otras, la 
fijación de precios de comisiones, la asignación de 
mercados, la asignación de clientes, la manipulación 
de ofertas o los boicots, está estrictamente prohibida. 
MIAMI REALTORS® respalda firmemente un mercado 
competitivo, asegurando que los competidores 
tengan la libertad de participar en negocios sin 
restricciones artificiales en la competencia.



RECORDATORIOS
• Utilice la sección de “chat” para mandar sus 

preguntas.
• No se permite la grabación.
• Los recursos (incluyendo esta presentación) están 

disponibles en www.miamirealtors.com/facts
• NO HAGA PREGUNTAS SOBRE MONTOS DE 

COMPENSACIÓN - ESTO VIOLARÍA LA POLÍTICA 
ANTITRUST DE MIAMI REALTORS®.

• Será expulsado del Zoom si pregunta sobre montos 
específicos de compensación o si de otra manera 
viola la Política Antitrust.

http://www.miamirealtors.com/facts


¿Cuál es la cosa número 1 que 
puedes hacer ahora mismo para 
proteger tu negocio?

PRUEBA SORPRESA:

A: Asistir a todas las sesiones educativas de MIAMI REALTORS® 
y utilizar los kits de herramientas.

B: Renovar tu membresía con MIAMI REALTORS® (si aún no lo 
has hecho) antes de la fecha de aviso de la clase para que seas 
liberado de responsabilidades bajo el acuerdo de NAR.

C: ¡Ni idea, por eso estamos aquí hoy!



RESPUESTA:
Renueva tu membresía con MIAMI 
REALTORS® (si no lo has hecho ya) antes 
de la fecha de notificación de la clase para 
que seas liberado de responsabilidades 
bajo el acuerdo de NAR.

¡Consejo rápido: la fecha más temprana 
para la “notificación de la clase” es el 17 
de Agosto de 2024, así que no esperes!



• 1 DE AGOSTO DE 2024
• El Consejo de Administración Corporativo aprobó los Estatutos y las 

Reglas de MLS actualizados para reflejar los cambios en las reglas.

• 13 DE AGOSTO DE 2024
• Todos los campos de compensación serán eliminados del MLS.

• 17 DE AGOSTO DE 2024
• Fecha más temprana posible para el "aviso de clase".
• Debe ser miembro de REALTOR® antes de la fecha del "aviso de          

clase" para ser liberado de responsabilidad.
• TODOS LOS CAMBIOS EN LAS REGLAS DE MLS ENTRAN EN VIGOR.

• 26 DE NOVIEMBRE DE 2024
• Audiencia para la aprobación final del acuerdo de NAR.

CRONOGRAMA:



GUÍA :
CÓMO PREPARARSE 
PARA EL 17 DE AGOSTO



CAMBIOS EN EL MLS 
TODOS LOS CAMBIOS DEL MLS 
EMPEZARÀN DESDE EL 
17 DE AGOSTO DE 2024





CAMBIOS EN EL MLS:
LAS OFERTAS DE 
COMPENSACIÓN ESTARÁN 
PROHIBIDAS EN EL MLS A 
PARTIR DEL 
13 DE AGOSTO DE 2024

• Las compensaciónes 
desaparecerán.

• No se permiten ofertas de 
compensación en 
comentarios, fotos, 
documentos, videos, etc.

• Las ofertas de compensación, 
si las hay, están permitidas en 
su sitio web con sus listados.

• Los comentarios del corredor 
pueden incluir sitios web, pero 
no pueden vincular 
directamente a una página con 
compensación (si la hay).

• Sin excepciones

• Sin soluciones alternativas.

• Las multas serán sustanciales.



DESCARGAR EL KIT DE 
HERRAMIENTAS

CAMBIOS EN 
EL MLS:



CAMBIOS EN EL MLS:
ESTÁ PROHIBIDO FILTRAR 
POR COMPENSACIÓN, SI LA 
HAY, O POR 
CORREDURÍA/AGENTE

• Los miembros no 
pueden, y SEFMLS no 
debe habilitar la 
capacidad de, filtrar o 
restringir los listados 
que se comunican a los 
clientes basándose en:

⚬ La existencia o nivel 
de compensación 
ofrecida al corredor 
cooperador.

⚬ El nombre de una 
correduría o agente.

• Divulgar todos los 
listados a los clientes.



CAMBIOS EN EL MLS:

NUEVAS OPCIONES DE 
INCENTIVOS DEL VENDEDOR AL 
COMPRADOR (“CONCESIONES 
DEL VENDEDOR”) ESTÁN 
DISPONIBLES EN EL MLS.

• Las concesiones del 
vendedor estaban 
permitidas y continúan 
permitiéndose.

• Los nuevos campos son 
opcionales.

• Utilice el kit de 
herramientas de MIAMI.



NUEVOS CAMPOS OPCIONALES DE MLS :
INCENTIVOS DEL VENDEDOR AL 
COMPRADOR



CAMBIOS EN EL 
MLS:
DESCARGAR EL KIT DE 
HERRAMIENTAS



REQUISITOS DEL 
CONTRATO:

SE REQUIREN DIVULGACIONES 
DE COMPENSACIÓN Y 
ACUERDOS DE CORREDOR DEL 
COMPRADOR

• Divulgaciones de 
compensación requeridas 
para vendedores, 
compradores y posibles 
vendedores y compradores.

• Se requieren acuerdos de 
corredor del comprador por 
escrito antes de mostrar una 
casa. 
⚬ Solo residencial.
⚬ No en transacciones 

comerciales o 
arrendamientos

    - pero la ley antitrust se 
aplica a todas las 
transacciones inmobiliarias.



REQUISITOS DEL 
CONTRATO:

TODOS LOS 
CONTRATOS

• Deben indicar de manera 
visible (no en letra pequeña) 
que las comisiones son 
completamente negociables y 
no establecidas por la ley.

• No se puede representar que 
los servicios son "gratuitos" o 
"disponibles sin costo" a 
menos que no reciba ninguna 
compensación financiera de 
ninguna fuente por esos 
servicios.



REQUISITOS DEL 
CONTRATO:
CORREDURÍAS 
ACTUANDO EN 
NOMBRE DE 
VENDEDORES

• Debe divulgar de manera visible a 
los vendedores y obtener la 
aprobación del vendedor para 
cualquier pago u oferta de pago 
que el corredor de la lista o el 
vendedor haga a otro corredor, 
agente u otro representante que 
actúe en nombre de los 
compradores.

• Debe proporcionarse por escrito, 
antes de cualquier pago o acuerdo 
para pagar a otro corredor que 
actúe en nombre de los 
compradores, y especificar la 
cantidad o tasa de dicho pago.



REQUISITOS DEL 
CONTRATO:
CORREDURÍAS 
ACTUANDO EN 
NOMBRE DE 
COMPRADORES

• No se puede recibir compensación por 
servicios de corretaje de ninguna fuente que 
exceda la cantidad o tasa acordada en el 
acuerdo de corredor del comprador.

• Si se recibe compensación de cualquier 
fuente, el acuerdo debe especificar y divulgar 
de manera visible la cantidad o tasa de 
compensación que recibirá la correduría o 
cómo se determinará la cantidad.

• La compensación debe ser "objetivamente 
determinable" y no puede ser "abierta".

• Los acuerdos de corredor del comprador no 
se envían a SEFMLS a menos que sean 
auditados.



DESCARGAR EL 
FORMULARIO

REQUISITOS DE 
DIVULGACIÓN :



VIOLACIONES DE MLS:
HOJA DE MULTAS ACTUALIZADA DISPONIBLE LA PRÓXIMA SEMANA



KITS DE HERRAMIENTAS:
• GUÍA : CÓMO PREPARARSE PARA EL 17 DE AGOSTO
• PRESENTACIÓN: ACTUALIZACIÓN LEGAL Y PLAN DE ACCIÓN
• FORMULARIO DE DIVULGACIÓN DE COMPENSACIÓN
• MODELOS DE COMPENSACIÓN
• OPCIONES DE CONCESIÓN DEL VENDEDOR
• MEJORES PRÁCTICAS: PROPIEDADES PERTENECIENTES A 

COMPAÑÍAS CONSTRUCTORAS
• FLORIDA: RELACIONES AUTORIZADAS DE LOS BROKERS
• MEJORES PRÁCTICAS: FUENTES DE DATOS, SITIOS WEB, 

COMPENSACIÓN

DESCÁRGALOS AQUÍ



MODELOS DE 
COMPENSACIÓN:
DESCARGAR EL KIT DE 
HERRAMIENTAS



NUEVA CONSTRUCCIÓN 
Y INVENTARIO DE 
DESARROLLADORES :
DESCARGAR EL KIT DE 
HERRAMIENTAS



LISTA DE VERIFICACIÓN 
DE AUDITORÍA 
ANTITRUST:
DESCARGAR EL KIT DE 
HERRAMIENTAS



• PUBLICADO EL 21 DE JUNIO DE 2024: 
⚬ Acuerdo de Compensación – Vendedor al Corredor del Comprador (CASB-1)
⚬ Acuerdo de Compensación – Corredor del Vendedor al Corredor del Comprador (CABB-1)
⚬ Modificación al Acuerdo de Compensación – Vendedor al Corredor del Comprador
⚬ Modificación al Acuerdo de Compensación – Corredor del Vendedor al Corredor del 

Comprador
• PUBLICADO EL 9 DE JULIO DE 2024:

⚬ Acuerdo de Corretaje Exclusivo para Compradores, Consentimiento para la Transición a 
Corredor de Transacciones

⚬ Acuerdo de Corretaje Exclusivo para Compradores, Sin Relación de Corretaje
⚬ Acuerdo de Corretaje Exclusivo para Compradores, Agente Único
⚬ Acuerdo de Corretaje Exclusivo para Compradores, Corredor de Transacciones

•  PUBLICADO EL 23 DE JULIO DE 2024: 
⚬ Acuerdo Pre-Tour de Propiedad (PPTA-1)**
⚬ Acuerdo de Exhibición Revisado (SA-4)**
⚬ Modificación al Acuerdo de Corretaje Exclusivo para Compradores/Acuerdo de Exhibición 

(MEBBSA-1)

FORMULARIOS DE FLORIDA REALTORS® DISPONIBLES AHORA:



• PUBLICADO EL 30 DE JULIO DE 2024:: 
⚬ Acuerdo de Listado de Derecho Exclusivo de Venta con Consentimiento para la Transición a 

Corredor de Transacciones (ERS-20tn)
⚬ Acuerdo de Listado de Derecho Exclusivo de Venta Sin Corretaje (ERS-17nr)
⚬ Acuerdo de Listado de Derecho Exclusivo de Venta con Corredor de Transacciones (ERS-

20tb)
⚬ Acuerdo de Listado de Derecho Exclusivo de Venta con Agente Único (ERS-19sa)
⚬ Acuerdo de Listado Exclusivo de Corretaje (EBLA-12)

• PUBLICADO EL 6 DE AGOSTO DE 2024:
⚬ Declaración de Divulgación de Compensación (CDS-1)
⚬ Acuerdo de Compensación - Vendedor al Corredor del Comprador (CASB-1)
⚬ Acuerdo de Compensación - Corredor del Vendedor al Corredor del Comprador (CABB-1)
⚬ Modificación al Acuerdo de Compensación - Vendedor al Corredor del Comprador
⚬ Modificación al Acuerdo de Compensación - Corredor del Vendedor al Corredor del 

Comprador

FORMULARIOS DE FLORIDA REALTORS® DISPONIBLES AHORA:



CURSOS DE FLORIDA REALTORS®:
HABLEMOS DE ACUERDOS DE 

LISTADO
HABLEMOS DE ACUERDOS DE 

CORRETAJE PARA 
COMPRADORES



NOTAS IMPORTANTES AL UTILIZAR LOS 
FORMULARIOS DE FLORIDA REALTORS®

ACUERDO PREVIO A LA VISITA DE 
LA PROPIEDAD (PPTA-1)

MIAMI REALTORS® NO 
RECOMIENDA UTILIZAR ESTE 
FORMULARIO



ACUERDO DE MOSTRACIÓN (SA-4) ACUERDOS DE CORRETAJE DE 
COMPRADORES (EBBA-7tn, EBBA-7nr, EBBA-7sa, EBBA-7tb)

MIAMI REALTORS® recomienda eliminar esta línea:

NOTAS IMPORTANTES AL USAR LOS 
FORMULARIOS DE FLORIDA REALTORS®



¿POR QUÉ?
PROVISIONES DEL ACUERDO DE 
LIQUIDACIÓN DE NAR REQUERIDAS AL 
TRABAJAR CON COMPRADORES:

PROVISIONES DEL ACUERDO DE 
LIQUIDACIÓN DE NAR REQUERIDAS AL 
TRABAJAR CON VENDEDORES:



• DESDE EL 15 DE MARZO DE 2024, MÁS DE 14,200 PARTICIPANTES EN 60 CLASES 
SOBRE CÓMO HACER NEGOCIOS AHORA - INGLÉS Y ESPAÑOL

• Comprensión de los Acuerdos de Corretaje para Compradores y Cómo Implementarlos:
• 24 clases 
• Más de 1,500 participantes

• Representante Acreditado de Compradores (ABR):
• 25 seminaries
• 50 días de cursos (cada curso dura dos días)
• Más de 2,600 participantes

• Actualizaciones Legales con nuestro Chief Legal Counsel, Evian White De Leon: 
⚬ 11 clases 
⚬ 9,000 participantes 

• Cursos licenciados por MIAMI:
• 4 seminaries
• Más de 800 participantes

LO QUE 
MIAMI 
HA 
HECHO 
HASTA 
AHORA



• EDUCACIÓN
• Nuevos cursos comisionados por MIAMI y licenciados a corredores de 

forma gratuita
• Mejores Prácticas y Rentabilidad en la Agencia del Comprador
• Conversaciones sobre Compensación
• Webinarios Legales
• Más cursos de ABR y Comprensión de BBA

• NUEVOS KITS DE HERRAMIENTAS
• Menús de opciones para modelos de compensación, mejores prácticas 

para nueva construcción, nuevos formularios, cómo usar los cursos 
licenciados, y MÁS

• CORRECCIÓN DE CONFUSIÓN Y MALENTENDIDOS EN LOS MEDIOS
• Trabajando con nuestro Jefe de Comunicaciones y una firma de 

relaciones públicas de primer nivel para aclarar confusiones y 
malentendidos en los medios

• Utilizar plantillas en Photofy para ayudarnos a lograrlo

¿QUÉ ESTÁ 
HACIENDO 
MIAMI POR 
TI AHORA?



¡Ahora tienes la oportunidad de licenciar y 
enseñar estas clases en tus propias 
corredurías!

Agencia del Comprador: Mejores 
Prácticas y Rentabilidad(Steven David)

Conversación a la Compensación(Cynthia 
DeLuca)

¡MÁS están llegando pronto con Josh 
Cadillac, Wesley Ulloa, y otros!

ACUERDO DE 
LICENCIA 
DEL CURSO 
DE BROKER



MIAMI REALTORS®

NAR

miamirealtors.com/facts
legal@miamire.com

facts.nar
competition.realtor

RECURSOS


